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Marsh’s Portfdljprogram™

Alla foretag maste kontinuerligt utveckla sina
affarsstrategier for att kunna beméta skiftande
krav och behov. Den traditionella modellen for
hur forsakring upphandlas (fokus pa individuell
upphandling) har ldnge varit densamma men
denna modell passar inte alla. For att kunna
tillhandahalla basta service till vara kunder har
Marsh dérfor utvecklat ett helt nytt
upphandlingskoncept — Marsh’s
Portfoljprogram™,

Gemensam upphandling

Marsh har genomfért en gemensam upphandling
som omfattat drygt 50 bolag inom olika branscher
sasom tillverkande industrier, konsultforetag,
fastighetsbolag, finansiella institutioner, m fl.
Genom att utnyttja premieunderlaget for en
sammanslagen ”portfolj” kunde vi dra nytta av
storkopsfordelar. Storkopsfordelarna har medfort
att vi har lyckats forhandla fram ett mycket
omfattande skydd till en Iag premie.

Vad innebéar det?

Portfoljprogrammet innebdr att de anslutna
bolagen drar nytta av den sammanslagna
portféljens premiemassa samtidigt som varje
bolag far enskild service och riskbedémning.
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Portfoljkonceptet innefattar bland annat:

= ett brett grundskydd,

= stérre premieunderlag,

= mojlighet till aterbaring av premie — upp till
30% av inbetald premie!,

= att Marsh tar 6ver viss del av
forsakringsbolagets administration vilket leder
till kostnadsbesparingar for, forsékringstagaren
i slutdndan

= att oférandrade premier garanteras vid en viss
kostnadsprocent — kan ge skydd vid
exempelvis storskada.

Kontakta oss for mer information om Marsh’s
Portfoljprogram™.
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